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Resumen

Este trabajo se ocupa del estudio del crédito documentario como mecanismo de
mediacién en los pagos de las operaciones de comercio internacional. Su finalidad
principal es la de explicar -de forma general- una serie de asuntos relativos a esta
figura, poniendo a disposicién del jurista de informacion relevante que le permita
comprender c6mo es que se articula este mecanismo de pago y cudl es el papel que
cumplen los sujetos que intervienen en él. Ciertamente, no se trata de un trabajo
destinado a agotar los temas relativos al crédito documentario, sino -por el con-
trario-, una aproximacion bastante resumida a un asunto raramente tratado en la
doctrina nacional y cuya importancia no siempre es resaltada.

Palabras clave: Crédito documentario, pago, compraventa internacional, ordenante,
banco emisor, cartas de crédito standby, créditos back to back.

Abstract

This paper deals with the study of the Documentary Credit as a mechanism of pay-
ment in international trade transactions. The main objective is to explain, in general,
a number of issues relating to this figure by presenting the reader with the relevant
information with regards to the payment mechanism and the roles of the individuals
involved in the contract itself. This paper is by no means an exhaustive study about
the Documentary Credit but a brief approach to a subject rarely addressed in natio-
nal Law and the importance of which is not always highlighted.
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L TEMAS INTRODUCTORIOS

1. Génesis y funcionamiento del crédito documentario

A pesar de los actuales progresos en el transporte y las comunicaciones el trafico
de mercancias entre plazas o distintos pafses se encuentra sometido a riesgos consi-
derables: desconocimiento reciproco de las partes contratantes sobre sus respectivas
condiciones de solvencia y probidad, el sometimiento de las operaciones de importacién
y exportacién a ordenamientos juridicos distintos, entre otros'. El crédito documenta-
rio naci6 para atender la necesidad de facilitar y asegurar el pago de las transacciones
comerciales de plaza a plaza, especialmente de caricter internacional®.

El crédito documentario constituye un instrumento de mediacién en los pagos,
en el que el banco interviene para recomponer el espacio creado por la distancia fisica
que existe entre comprador y vendedor en las compraventas de expedicién. En estas
compraventas no existe la simultaneidad de prestaciones entre las partes (pago del precio
y entrega de la cosa) que el legislador tiene en mente en el art. 1529 del C.C., por eso
la “cldusula pago contra documentos” busca sustituir a la entrega de las mercancias
con la finalidad de permitir la reclamacién del precio’.

1 SANCHEZ CALERO, Fernando. Instituciones de derecho mercantil, Vol. II, McGraw Hill, Madrid, 2000,
p. 340.

2 MARIMON DURA, Rafael y otros. Estudios sobre jurisprudencia bancaria, Aranzadi, Elcano (Navarra),

2000, p. 287. El crédito documentario es una creacién moderna de los bancos, que precisaron como
presupuesto social y econémico el individualismo liberal de finales del siglo XVIII que trajo consigo
la desaparicién de los viejos monopolios comerciales con el extranjero. El precedente del crédito
documentario fue la carta de crédito (letter of credit) emitida por los merchant bankers ingleses, ver
HERNANDEZ MARTI, Juan. “Créditos documentarios: su cumplimiento y excepciones al mismo”, Es-
tudios juridicos en homenaje al profesor Aurelio Menéndez, T. 11, Civitas, Madrid, 1996, pp. 3297 y ss.;
ver, también, GUERRERO LEBRON, Marfa Jests. Los Créditos Documentarios. Los bancos intermediarios,
Marcial Pons, Madrid, 2001, p. 13. Ver, también, el desarrollo pormenorizado de este asunto en
GARCIA-PITA Y LASTRES, José Luis. Operaciones bancarias neutras (créditos documentarios, garantias
bancarias. Operaciones de cambio. Operaciones de custodia. Servicios bancarios en mercados de valores),
Marcial Pons, Madrid, 2009, pp. 40y ss.
En todo caso, no deben pasarse por alto opiniones sobre este asunto que consideran que los antecedentes
mas remotos del crédito documentario, podrian estar en las libranzas, vales de comercio y cartas 6rdenes
de crédito, reguladas en las Ordenanzas de Bilbao, ver KozoLchyk, Boris. El Crédito Documentario en
el Derecho americano. Un estudio comparativo, Instituto de Cultura Hispanica, Madrid, 1973, p. 34;
SIERRALTA Rios, Anibal. Operaciones de Crédito Documentario, Temis, Bogota, 2002, p. 17.

’ RECALDE CASTELLS, Andrés. “A propésito de los requisitos de aceptabilidad de los documentos del
transporte en el nuevo crédito documentario”, en: Estudios juridicos en homenaje al profesor Aurelio
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En resumen, el crédito documentario es la operacién por la cual un banco -de-
nominado banco emisor- asume por cuenta de su cliente -denominado ordenante- la
obligacién de efectuar un pago a otra persona, denominada beneficiario, contra la entrega
por este tltimo de una serie de documentos*. Es relativamente frecuente la intervencién
de un segundo banco, por lo general del pais del beneficiado, que puede asumir funciones
de intermediacién, en ese caso actuard como banco avisador o notificador o, incluso,
puede convertirse en un garante de la operacién contrayendo una responsabilidad similar
a la del emisor, en ese caso se le denominara banco confirmador’.

Segiin el esquema m4s simple, el crédito documentario funciona de la siguiente
manera: ordenante y beneficiario celebran un contrato (generalmente de compraven-
ta), dicho contrato debe incluir necesariamente una cldusula que disponga que el pago
del precio se realizard mediante crédito documentario. El ordenante da érdenes a su
banco para que se pague al beneficiario contra entrega de este tltimo de determinados
documentos que demuestren que el vendedor ha cumplido con su obligacién. Poste-
riormente, el banco enviard una carta de crédito al beneficiario en la que se obliga de
forma abstracta (respecto a las posibles anomalias del negocio subyacente) a pagar
contra entrega de los documentos indicados por el ordenante. Una vez recibidos los
documentos, el banco pagari al beneficiario, entregard los documentos al ordenante y
se reembolsara de éste, en el caso de que le hubiere exigido previamente una provisién
de fondos para realizar la operacién.

Surge, por tanto, una relacién triangular -o una superposicién de relaciones juri-
dicas- entre el ordenante que contrata con su banco la apertura del crédito y entre éste
y el beneficiario. Esta Gltima relacién es la que se materializa con la emisién de la carta
de crédito. Esta carta de crédito constituye el compromiso del emisor a pagar, aceptar
letras de cambio, a negociar las mismas, o incluso a autorizar a otro banco a que realice
idénticas prestaciones; a cambio, el beneficiario tiene que hacer entrega al emisor de los
documentos mencionados en la carta de crédito (que son los mismos que tenia el deber

Menéndez, T. 111, Civitas, Madrid, 1996, p. 3395. La mayoria de los estudios sobre el crédito documen-
tario enfocan su anlisis desde la perspectiva de la compraventa como negocio base, sin embargo el
crédito documentario es capaz de colaborar con la ejecucién de casi cualquier contrato sinalagmético,
aunque resulta innegable que es en la compraventa de mercancias en donde se utiliza con mayor
profusién, al respecto ver MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 287. Asi, por ejemplo, BROSETA Y
MARTINEZ al intentar un concepto de crédito documentario y delimitar su funcién econémica sélo
mencionan a la compraventa entre plazas distintas, frecuentemente internacionales, en donde la
intervencién del banco tiene como fin el eliminar la desconfianza existente entre las partes, ver
BRrOSETA PONT, MANUEL y MARTINEZ SANZ, Fernando. Manual de derecho mercantil, Vol. 11, Tecnos,
Madrid, 2003, p. 253.
4 MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 288.
La jurisprudencia no es ajena a los intentos por delimitar conceptualmente al crédito documentario;
asi, en Espafia, mediante STS de 16 de mayo de 1996 se afirmé que “el crédito documentario es un
convenio por el cual el Banco emisor obrando por solicitud de su cliente, como ordenante del crédito,
se obliga a hacer un pago a un tercero beneficiario, o a autorizar a otro Banco para que efectte el
pago, pero siempre contra la entrega de los documentos exigidos y cumplimiento rigurosamente
los términos y las condiciones del crédito”, ver FERNANDEZ Ruiz, José Luis y MARTIN REYES, Marfa.
Fundamentos de Derecho Mercantil, T.II, Edersa, Madrid, 2001, p. 290.
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de entregar como consecuencia de la compraventa inicial, por ejemplo un conocimiento
de embarque, factura consular o una péliza de seguro sobre las mercancfas)®.

El crédito documentario cumple tres funciones diferentes. En primer lugar,
cumple una funcién solutoria, ya que sirve como medio de pago de operaciones co-
merciales, generalmente representadas por compraventas internacionales, suministros y
otros similares; de esta forma, interviene como un instrumento del trafico de “pagos sin
efectivo”, como la transferencia o el contrato de cheque’. Esta intervencién permite una
simultaneidad en la relacién sinalagmatica subyacente: la entrega de la cosa y el pago
del precio se producen de manera casi concurrente aunque no en un nico acto.

En segundo lugar, se puede hablar de una funcién de garantia en la medida que
el beneficiario se acoge a la seguridad que le brinda la participacién de un banco como
intermediario, dado que el banco asume una obligacién cuyo cumplimiento se condiciona
Ginicamente a la entrega de los documentos conforme a las condiciones de apertura.
En cualquier caso, la intervencién y compromiso de un tercero de notable solvencia
—el banco emisor—, asegura de un modo mas eficaz el cumplimiento de las obligaciones
contractuales®. Para que esta funcién pueda consumar sus efectos, es necesario que esta
relacién que surge de manera paralela a la subyacente goce de independencia de tal ma-
nera que sea indemne a las vicisitudes que puedan surgir en la relacién primigenia.

En dltimo lugar, el crédito documentario cumple -eventualmente- una tercera
funcién llamada de crédito, sobre todo para el ordenante (aunque esta prestacién no es
esencial)’. Esta funcién crediticia tiene lugar cuando el emisor paga el crédito sin haber
exigido previamente la provisién de fondos al ordenante, el banco financia la operacién

o SANCHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 340.
Tal como explica JACK, la emisién de una letra de crédito genera un ntimero creciente de relaciones
producto de una cadena de contratos, asi cuando el emisor acuerda con el ordenante que actuard
bajo sus instrucciones se han generado obligaciones en ambas partes. Lo mismo sucede cuando el
banco corresponsal o avisador acepta el encargo del emisor de avisar (o realizar cualquier otro acto
adicional) al beneficiario la existencia del crédito. Si el banco corresponsal o avisador confirma el
crédito entonces surgen obligaciones contractuales entre él y el beneficiario. Por el contrario, si el
banco corresponsal no confirma el crédito el beneficiario solo puede reclamar ante el emisor, ver
Jack, Raymond. Documentary credits, Bloomsbury Professional, Londres, 1993, p. 6. En el mismo
sentido opinaba Lord Diplock a propésito de una venta internacional de bienes financiada mediante
un crédito documentario irrevocable en el caso United City of Merchants (Investments) Ltd v Royal
Bank of Canada, él sostiene que los créditos documentarios irrevocables involucran cuatro relaciones
contractuales auténomas pero interconectadas: la de la venta original de los bienes, el contrato entre
el ordenante y el emisor, una tercera que se da en caso que el emisor pague a través de un banco
confirmador y finalmente el contrato entre el banco confirmador y el beneficiario, para mas detalles
Harcoop, Mark. Paget ‘s Law of Banking, Butterworths, Londres, 1996, pp. 654 y ss.

7 GARCIA-PITA Y LASTRES, José Luis. 2009, p. 46.

8 GARCIA-PITA Y LASTRES, José Luis. 2009, p. 46, habria que afiadir que dentro de un esquema mas

complejo, la intervencién de otros bancos -confirmando el crédito por ejemplo- incrementan -como

es obvio- esta seguridad en el cumplimiento.

Por eso parte de la doctrina agrupa al crédito documentario dentro de las operaciones bancarias

neutras o de gestion, ver BROSETA PONT, Manuel y MARTINEZ SANZ, Fernando. 2003, p. 252; AURIOLES

Martin, Adolfoy otros, en: JIMENEZ SANCHEZ, G. (coord.), Lecciones de Derecho Mercantil, Ariel, Madrid,

1997, p. 436; SANCHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 339; GALLEGO SANCHEZ, Esperanza. Contratacion

mercantil, Vol. II, Tirant Lo Blanch, Valencia, 2003, pp. 1058 y ss.; otros prefieren clasificarlo den-
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a cambio de una retribucién en forma de interés pactado, que el ordenante deber4
satisfacer con independencia de las comisiones de apertura y ejecucién del crédito. En
todo caso, esta funcién crediticia -como comentaba- exige advertir que a pesar de su
denominacién, los créditos documentarios “no son operaciones de crédito”, sino que
se trata, por el contrario, de operaciones de mediacién en los pagos “disefiadas para
proporcionar al Beneficiario exportador, el cobro del precio de las mercancias suminis-
tradas o los servicios o trabajos realizados, y que, ademds, proporcionan importantes
garantfas”!, esta funcién crediticia es, repito, eventual y estard disciplinada por los
acuerdos celebrados entre el ordenante y el banco emisor.

Resumiendo, puede decirse que la principal funcién del crédito documentario es
la de mediacién, la de garantia quedara desplazada si se trata de un crédito revocable,
mientras que la financiacién es meramente accidental'!.

2. Acerca de la intervencién del llamado banco avisador, corresponsal o confirmador

El esquema explicado que involucra una relacién triangular entre ordenante,
emisor y beneficiario suele, de manera cada vez més frecuente, incorporar a un cuarto
participe, que es llamado banco avisador, designado o confirmador (advising, correspondent
or confirming bank). Ocurre usualmente, por el cardcter internacional del negocio sub-
yacente, que el emisor no opera en el pafs del beneficiario, o que el beneficiario solicita
que la operacién se liquide a través de un banco local que goza de su confianza y que
pueda asegurar su cumplimiento. En ambos supuestos el emisario tendrd que estable-
cer una relacién con un segundo banco, presente en la plaza del vendedor, que pueda
facilitar la realizacién de la operacién. Cuando el segundo banco sélo tiene la funcién
de avisarle al beneficiario la existencia del crédito, se le conoce como banco avisador. Si
el segundo banco est4 habilitado para recibir los documentos sefialados en el contrato
de compraventa y realizar el pago respectivo se le conoce como banco designado.

Existe, por otro lado, la posibilidad que el segundo banco garantice ante el
beneficiario el cumplimiento de la obligacién, por lo que, el ahora banco confirmador,
anade su propio compromiso de pago al del emisor de manera que queda obligado de

forma directa con el beneficiario'?.

tro de los llamados créditos impropios o a favor de tercero, ver URiaA GONzALEZ, Rodrigo. Derecho
Mercantil, Marcial Pons, Madrid, 2002, p. 866.

10 GARCIA-PITA Y LASTRES, José Luis. 2009, pp. 46-47.

1 MARIMON DURA, Rafael. 2000, pp. 301 y ss. En el mismo sentido ARORA, Anu. Banking law, Financial
Times/Prentice Hall, Londres, 1993, pp. 190 y ss.

12 HERNANDEZ MART, Juan. 1996, pp. 3303 y ss. Ver, ademas, MARIMON DURA, Rafael. 2000, pp. 326 y
ss. En donde explica que la confirmacién del segundo banco constituye un compromiso en firme por
parte del banco confirmador, adicional al del banco emisor, por eso se dice que el banco confirmador
asume una obligacién de la misma intensidad que el banco emisor de un crédito irrevocable. En
cambio el banco designado tiene la funcién de atender al pago contra la entrega de los documentos, no
asume compromiso firme ante el beneficiario sino que acttia a nombre y cuenta del emisor (comisién
directa), sin embargo se le puede considerar como autorizado a realizar el pago pero no obligado
al mismo, no tiene, pues, absoluta discrecionalidad en su funcién. Ciertamente, el beneficiario no
tiene accién contra el banco pagador que incumple su obligacién, pero no significa que éste sea
irresponsable. La responsabilidad del banco designado no deriva del crédito documentario que esta
incumpliendo sino del contrato de comisién que ha celebrado con el emisor que lo convierte en su
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El mero hecho que el banco avisador informe al beneficiario de la existencia
del crédito no le otorga a éste derechos contra el banco si ocurren contratiempos en el
pago de la obligacién. Desde el punto de vista del beneficiario, lo m4s deseable es tener
una accién contra el banco local ante cualquier eventualidad en el cumplimiento de la
obligacién, esto ocurre sélo en el caso del banco confirmador’.

El art. 8 de las RUU (publicacién 600) parece confirmar esta impresién
cuando regula el compromiso del banco confirmador. Asi, este pasaje articula la
obligacién de “honrar” (véase art. 2) sobre el banco confirmador al establecer
que: “(s)iempre que los documentos requeridos se presenten al banco confirmador
o a cualquier otro banco designado y constituyan una presentacién conforme,
el banco confirmador debe...”, para continuar en el inciso b) “el banco confir-
mador estd irrevocablemente obligado a honrar o negociar desde el momento en
que afiade su confirmacién al crédito”. Las propias RUU se encargan, en todo
caso, de liberar expresamente al banco designado de cualquier obligacién frente
al beneficiario, siempre y cuando no intervenga al mismo tiempo como banco
confirmador (art. 12).

1L. SOBRE LA NATURALEZA DEL CREDITO DOCUMENTARIO Y EL
ESENCIAL PERFIL DE NEGOCIO ABSTRACTO QUE TIENE LA CARTA
DE CREDITO

La naturaleza juridica del crédito documentario es un tema controvertido
en la doctrina. Hay quienes afirman que la figura del crédito documentario se aleja
de las figuras de los contratos de crédito realizados por los bancos, y en particu-
lar de la llamada apertura de crédito. Opiniones calificadas'* asimilan el crédito

comisionista, en virtud de ese contrato el banco pagador se compromete ante el emisor a atender
el pago que debera realizarse al beneficiario una vez que éste entregue los documentos relativos a la
mercancia, por eso es que en caso de incumplir esta obligacién serd responsable frente a su comitente
(el emisor), siendo su responsabilidad contractual. Hay una excepcioén a lo anteriormente dicho
que ocurre en el caso de un banco designado en un crédito libremente negociable. En este caso el
beneficiario puede acudir ante cualquier banco para negociar directamente los documentos, por lo
tanto el banco en cuestién actuard por cuenta del beneficiario y en caso de incumplimiento sera
responsable ante él.
Jack, Raymond. 1993, pp. 3 y ss. Quien, sobre la problematica que suscita la intervencién del segundo
banco, sefiala “The more complicated but more usual form is where the issuing bank instructs another bank
which will usually be in the country of the seller or beneficiary to advise the credit to the seller and to pay
when documents are present to it. This enables the beneficiary to deal with a bank in his own country. The
bank which performs this advising function is sometimes referred to as the advising bank and sometimes as
correspondent bank. It is given the latter name because it will usually be the issuing bank’s correspondent
in the country of question. The mere fact that the advising bank advices the credit to the beneficiary does
not give the beneficiary rights against it unless its adds its own undertaking to that of the issuing bank. It
most desirable for the beneficiary that it should do so because he then has an enforceable undertaking from
a bank in his own country as well as from the issuing bank in the buyer’s country. Then the form which the
undertaking of the advising bank then takes is that it confirms the undertaking of the issuing bank or, as it
is usually and more shortly put, it confirms the credit. It is then called a confirming bank”.
14 SANcHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 342; en el mismo sentido BROSETA PONT, Manuel y MARTINEZ
Sanz, Fernando. 2003, p. 254; aunque no profundiza en el tema de la naturaleza juridica del crédito
documentario UriA habla de mandato de crédito al referirse al caso del crédito documentario revocable
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documentario a la comisién mercantil y es que la capacidad del banco emisor de
pedir una provisién de fondos anterior a la ejecucién de la operacién pone en
evidencia que la relacién entre ambos es esencialmente de gestion, por lo que la
relacién sustancialmente deriva de un contrato de comisién en la que el cliente,
como comitente, encarga al banco efectuar determinadas prestaciones a favor de
un tercero. Segin la normativa referida a la comisién mercantil en el C. Com. (art.
237 y ss.), se reputard comisién mercantil el mandato, cuando tenga por objeto un
acto u operacién de comercio y sea comerciante o agente mediador del comercio
el comitente o el comisionista, independientemente de la calidad del comitente, el
comisionista (banco) siempre serd empresario. El mandato consiste en la emisién
por parte del banco de una carta de crédito a favor del vendedor beneficiario, de
la cual surge el compromiso firme de pagarle una determinada cantidad de dinero
y aceptar o negociar letras de cambio contra la presentacién de los documentos
solicitados por el ordenante®.

Este tipo de comisién se diferencia de la “comisién de cobro de documentos,
remesa de documentos o remesa documentaria”, porque a pesar que el banco acttia con
fines de gestién no lo hace por cuenta del comprador sino del vendedor. Tiene, por eso,
objetivos distintos pues se trata de entregar los documentos al comprador contra el pago
del precio por éste o contra la aceptacién de una letra por el importe del precio (letra
documentaria), cobrando el banco por cuenta del vendedor!®. El panorama se complica

e irrevocable, opinién que a nuestro parecer no lo compromete ni con la opcién por la comisién mercantil

ni tampoco por la del contrato de crédito, Uria GONZALEZ, Rodrigo. 2002, p. 870. No cabe duda que se

trata de un problema un tanto dificil de abordar debido a las mdltiples aristas que presenta y por eso es
que se ha intentado de muchas maneras. Una visién del estado de la cuestién en Italia es la que relatan

SPINELLIy GENTILE donde parte de doctrina asume que el crédito documentario es un verdadero contrato

de compraventa con una clausula que varfa en lo referente al pago de la obligacién, en la medida que

este se llevard a cabo a través de una apertura de crédito a favor del vendedor, sin embargo se critica
esta postura por ser un tanto restrictiva. En efecto, el momento clave para el crédito documentario

no es tanto el perfeccionamiento de la compraventa, sino el momento en el cual el banco emitente, a

solicitud del ordenante, apertura del crédito en beneficio del tercero, sobre este punto se detiene otra

postura la cual asume que en realidad se trata de un contrato a favor de tercero, tesis bastante discutible
si se tiene en cuenta que el mismo C.C. italiano diferencia ambas figuras, el contrato a favor de tercero
puede ser modificado o revocado por el estipulante antes que el tercero manifieste ante el promitente
su conformidad mientras que en el crédito documentario el encargo del banco emisor esta desvinculado
de cualquier declaracién del tercero beneficiario. Finalmente los autores se inclinan por reconocer en
el crédito documentario un negocio plurilateral tipico del derecho consuetudinario, por lo tanto sui
generis, cuya funcion es el intercambio del precio por los documentos, al que se le aplica una disciplina

consuetudinaria internacional que prevalece sobre la norma positiva interna, ver SPINELLI, Michelle y

GeNTILE, Giulio. Diritto Bancario, Cedam, Padova, 1992, pp. 362 y ss.

Hay quienes diferencian dos dimensiones en el vinculo entre ordenante y emisor; asi la orden de

apertura de un crédito a favor del beneficiario estd compuesta de dos elementos: la comisién de

apertura del crédito propiamente dicha calculada en funcién del monto y la duracién del crédito

y una segunda comisién llamada de ejecucion, ver GABALDA, Christian y STOUFFLET, Jean. Droit

Bancarie, Litec-]JurisClasseur, Paris, 1992, p.296.

10 GALLEGO SANCHEZ, Esperanza. 2003, pp. 1063 y ss. La naturaleza juridica del crédito documentario
tampoco se corresponde con la del denominado “pago contra documentos”, pues esta orden de
pago se hace en el marco de un previo contrato de cuenta corriente y normalmente a través de
una transferencia bancaria. En ella el banco actia por cuenta del comprador, paga el precio y retira
las mercancfas, recibiendo los documentos relativos a las mismas, asumiendo la responsabilidad de
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cuando el crédito documentario altera su esquema funcional inicial y afiade cldusulas
que en el comercio actual son cada dfa mas habituales. Tal es el caso de las denominadas
cartas de crédito standby (standby letters of credit) las cuales se dan en los llamados créditos
documentarios transferibles o en los subsidiarios o de respaldo (llamados también back
to back). La cldusula standby es utilizada con fines de financiamiento o de garantfa, ya
que obliga al emisor a satisfacer el pago incluso ante la eventualidad de que el cliente
no lo efectte. La carta standby es una forma de ejecucién de una obligaciéon puesta
en circulacién por un banco, es una promesa de pago, consistente en el ofrecimiento
de pagar una suma de dinero a la presentacién de unos documentos, es una garantia
sobre aquellos pagos aplazados de una parte a otra'’. La naturaleza juridica de la carta
standby estd mas proxima a la de un contrato de garantfa que a uno de crédito o al de
una simple comisién mercantil, es, en definitiva, una figura semejante pero, al mismo
tiempo, distinta al crédito documentario’®.

El crédito documentario aglutina relaciones contractuales con caracteristicas
distintas, por lo que no son explicables los dos vinculos principales (ordenante-emisor
y emisor-beneficiario) afirmando la unidad del contrato. Resulta mejor considerar el
comportamiento independiente de dos relaciones que comparten la intervencién de
un mismo banco emisor. Por un lado, el crédito documentario -en estricto- presupone
aquella relacién contractual (de comisién) entre el ordenante y el banco emisor, este
es el negocio base del cual el crédito propiamente dicho (relacién entre el banco y el
beneficiario) se abstrae. Esta segunda relacién contiene un compromiso del banco
frente al beneficiario, principal y auténomo, de realizar una determinada prestacién
contra la presentacién de unos documentos y cumplimento de las deméas condiciones
del crédito®.

comprobar que los documentos entregados son los exigidos en la orden de pago, tienen similitud
en con el crédito documentario porque ambos surgen alrededor de una clausula de “pago contra
documentos”. La diferencia consiste en que en la simple orden el banco actia como mero interme-
diario sin emitir una “carta de crédito”, esencial en el crédito documentario y, por tanto, no asume
ninguna obligacién de pago en nombre propio, de modo que el beneficiario carece de accién para
reclamar el pago ante él. En el mismo sentido Jack, Raymond. 1993, pp. 2 y ss.

Taria HERMIDA, Alberto. “Reglas y usos relativos a los créditos documentarios (revision 1983)”,

Revista de Derecho Bancario y Bursdtil, ntm. 9, enero-marzo 1983, pp. 45 y ss.

18 ALONSO UREBA, Alberto y otros, en: NIETO CAROL, Ubaldo (Dir.). Contratos bancarios y parabancarios,
Lex Nova, Valladolid, 1998, pp. 1104 y ss. La carta de crédito standby no tiene una finalidad de
mediacién en el pago, sino de garantia de una suma dineraria debida por el ordenante del crédito
documentario al beneficiario. Se aproxima entonces a las figuras de las garantias bancarias en especial
a las llamadas “garantfas abstractas o garantias de primer requerimiento” con la salvedad que en éstos
casos el pago puede condicionarse a la entrega de los documentos. La confusién es originada a partir
de la inclusién, en 1983, de las cartas standby dentro de las Reglas y Usos uniformes sobre créditos
documentarios (arts. 1 y 2). De esta confusién no escapa, incluso, el Tribunal Supremo (Sentencia
TS de 26 de octubre de 1989) que acude al concepto de crédito documentario cuando aborda el
tema de las “garantias bancarias abstractas”; ambas son figuras distintas pero que tienen en comiin
la “abstraccion paralela” que caracteriza a la relacién banco-vendedor en el crédito documentario.
En sentido estricto, el crédito documentario esta insertado en las actividades de mediacién en los
pagos y nunca dentro de las “operaciones de activo” como las garantfas a primer requerimiento.

19 HERNANDEZ MARTI, Juan. 1996, p. 3300.
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El contrato de carta de crédito es un negocio abstracto respecto al negocio subyacente
(compraventa, arrendamiento de bienes o servicios, suministro, etc.), por eso, porque es un
negocio independiente, es que no se ve afectado por las excepciones que pudieran plantearse
en el contrato original o causal. La abstraccién del crédito documentario se produce preci-
samente porque se trata de una operacién que incluye una pluralidad de relaciones juridicas
complejas, por un lado la que deriva del contrato subyacente, y por otro la establecida entre
el banco emisor y el beneficiario que incorpora una promesa abstracta de pago®.

Este principio de independencia, consagrado en el articulo 4 de las RUU (publicacién
600), impone una separacién absoluta entre el crédito documentario y la relacién subyacente,
por lo que en condiciones normales el banco sélo estar4 obligado a atender el pago si es que
el beneficiario presenta la documentacién exigida, aunque finalmente la mercancia no sea
de la calidad requerida por el ordenante. Es més, el art. 4.b, establece claramente que “(e)l
banco emisor deberfa desaconsejar cualquier intento del ordenante de incluir, como parte
integral del crédito, copias del contracto subyacente, de la factura proforma o similares”.

La doctrina especializada ha reconocido que la abstraccion es el tinico elemento
que le permite al crédito documentario cumplir con su misién, en la medida que el
banco estd imposibilitado de alegar defectos en la relacién originaria para rechazar el
pago. Existe la impresién, sin embargo, que los intentos de la doctrina se centran en
precisar qué “clase de abstraccion” es la presente en los créditos documentarios. Por
un lado se quiere dejar claro que el ordenamiento no admite los actos “materialmente
abstractos”, esto es, sin causa. Esta conclusién reconduce el debate a especificar si esta-
mos ante un negocio funcionalmente abstracto o personalmente abstracto. La mayoria
de los autores se han inclinado a considerar al crédito documentario como un negocio
funcionalmente abstracto pero con causa (entrega de los documentos al banco por parte
del beneficiario) sustentando la abstraccién funcional del negocio en el principio de la
autonomia de la voluntad?'. El momento a partir del cual este negocio existe, es aquel
en el cual el banco emisor comunica al beneficiario la apertura del crédito por lo que a
partir de aquel momento (aun en el caso que el beneficiario reciba la comunicacién con
posterioridad) el crédito no podra anularse por voluntad unilateral del banco emisor

0 SANcHEz CALERO, Fernando. 2000, p.342; AURIOLES MARTIN, Adolfo y otros. 1997, p.437.

o MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, pp. 308 y ss. En el mismo sentido ALoNsO URrEBA, Alberto.
1998, pp. 1117 y ss.; UrRia GONzALEZ, Rodrigo. 2003, p. 871. Aunque hay quien afirma que lo que
existe en el crédito documentario es una abstraccién de tipo personal que es consecuencia de una
pluralidad subjetiva [Paz-ArEs, Candido y otros, en: MENENDEZ, Aurelio (Dir.), Derecho cambiario.
Estudios sobre la Ley Cambiaria y del Cheque, Marcial Pons, Madrid, 1986, pp. 205 y ss.]. La relacién
entre el banco y el beneficiario reviste determinados matices que la hacen muy peculiar. En efecto, una
vez emitida la carta de crédito el banco no puede exigir la entrega de los documentos al beneficiario,
de modo que no puede hablarse de una obligacién del vendedor frente al banco. Eso configura al
crédito documentario como un negocio juridico unilateral, pues contiene una declaracién en virtud
de la cual el banco emisor dirigiéndose a una persona determinada (beneficiario) se obliga a ejecutar
determinada prestacién (pago del precio) cuando se le entreguen determinados documentos. Es
un negocio juridico unilateral no recepticio pues la declaracién de voluntad del banco (promesa
unilateral de pago) no requiere ser recibida por el vendedor para ser eficaz, vinculandose el banco
desde su emisién y no desde su recepcién o aceptacion por el vendedor beneficiario, ver ALONSO
UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1117.
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(salvo que se trate de un crédito revocable) ni modificarse sin el consentimiento de
todas las partes intervinientes?.

.  RELACIONES CONTRACTUALES PRESENTES EN EL CREDITO
DOCUMENTARIO

1. La relacion subyacente

La relacién de crédito documentario tiene su origen en un negocio base de na-
turaleza sinalagmatica, generalmente una compraventa (art. 4 RUU publicacién 600),
en donde las partes pactan expresamente la cldusula “pago contra documentos”, éstos
acuerdos se ubican dentro los contratos “de plaza a plaza”. Este contrato permite que
el banco emisor intervenga a través de una mediacién en el pago, el banco se encar-
gara de realizar el pago con la condicién que el beneficiario (el vendedor) le entregue
los documentos representativos de la mercaderia enajenada, al mismo tiempo que el
comprador se obliga a pagar el precio de esa mercaderfa contratando con el banco la
emisién de un crédito documentario a favor del vendedor?.

La bilateralidad o sinalagma del contrato sigue operando entre las partes, la
mediacién del banco en el pago hace que el sinalagma se desarrolle de forma semejante
a la cldusula solve et repete, ya que el comprador sélo podra reclamarle al vendedor por
algin defecto en la cantidad o la cualidad de las mercancias una vez que las reciba, el
banco en ese sentido no asume ninguna responsabilidad. El banco conserva una posicién
de autonomia en la relacién pues no sustituye sino que se afiade al comprador; de otro
lado, el vendedor si puede exigir al banco el pago del precio (siempre y cuando se trate
de una obligacién exigible como el caso del crédito irrevocable por ejemplo)?*. El art.

2 HERNANDEZ MARTI, Juan. 1996, p. 3301. Por lo tanto desde que el banco comunica al beneficiario
la existencia del crédito, se crea una relacién juridica, aunque en realidad lo que existe es una atri-
bucién de un poder al beneficiario para hacer el crédito irrevocable y para perfeccionar el contrato.
De similar opinién es CORTES, al sefialar que en el crédito documentario se distingue claramente
dos tipos de relaciones, una de ellas, la subyacente, representada por el mandato de crédito que
obliga a pagar (o aceptar o descontar un efecto) conforme a las instrucciones recibidas del cliente
y, este a reembolsarle las sumas que disponga al beneficiario (Sentencia TS 20 de junio de 1995).
Sin embargo al referirse a la segunda de las relaciones (banco-beneficiario) se aleja de la opinién
mayoritaria cuando argumenta que se est4 frente a un caso de “contratos conexos” es decir frente a
un supuesto integrado por un conjunto de prestaciones diversas en el marco de negocios distintos
pero interdependientes en la medida que unos son un el fundamento (negocios base) de otros (ne-
gocios de ejecucién) con una finalidad practica que es unitaria y comin al mismo tiempo. [CORTES,
Luis Javier y otros, en: MENENDEZ, Aurelio (coord.), Lecciones de Derecho Mercantil, Marcial Pons,
Madrid, 2003, pp. 666 vy ss.]

s ALONSO UREBA, Alberto.1998, p. 1110. SANCHEZ CALERO se pronuncia en términos similares con la
salvedad que prefiere llamar a la clausula pactada “pago por crédito documentario”, ver SANCHEZ
CALERO, Fernando. 2000, p. 342; Jack, Raymond. 1993, p. 4, quien afirma “(b)ehind every documen-
tary credit there is a underlying transaction (or contract) which has earlier been entered into between the
applicant for the credit and the beneficiary. As has been stated this most commonly a contract of sale. One
term of this underlying contract will be that the credit should be opened. It should specify the type of credit
and so far as necessary its terms...”.

% ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1110.
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4 (publicacién 600) es bastante claro al respecto al establecer que: “(e)l crédito, por su
naturaleza, es una operacién independiente de la venta o de cualquier otro contrato en
el que pueda estar basado. Los bancos no est4n afectados ni vinculados por tal contrato,
atun cuando en el crédito se incluya alguna referencia a éste...”.

Especial atencién merece la configuracién juridica de la solicitud de apertura
de crédito; es decir, determinar si ésta consiste en una condicién suspensiva o es —en
todo caso- una auténtica obligacién que el comprador debe cumplir antes de recibir la
mercancia (obligacién de resultado). Segtn la jurisprudencia espafiola la teorfa de la
obligacién previa ha prevalecido sobre la de la simple carga para el comprador. Asf lo
demuestran las STS de 10 de marzo de 1925, 22 de marzo de 1950, 24 de octubre de
1954 y 2 de junio de 1960. En todas ellas la apertura del crédito es considerada una
consumacién previa del contrato subyacente, por lo que el comprador no podri com-
peler al vendedor a entregar la mercaderia si es que previamente no ha cumplido con
pactar la apertura del crédito a su favor, pero el vendedor si podra instar la resolucién
del contrato y, de ser el caso, plantear una reclamacién por dafios y perjuicios si es que
el ordenante ha incumplido esta obligacién preliminar?.

2. Relacién entre el cliente (ordenante) y el banco emisor

Como habfa adelantado, lo caracteristico de la relacién que vincula al ordenante
con el banco emisor es la obligacién que asume el banco de emitir la carta de crédito
y a poner a disposicién del beneficiario el importe del crédito o a realizar la prestacién
correspondiente. El compromiso contenido en la carta de crédito tendrd un contenido
distinto dependiendo del tipo de crédito que se abra a favor del beneficiario. Hasta la
versién anterior de las RUU (publicacién 500), los créditos podian ser de dos tipos:
revocables o irrevocables. No es dificil caer en la cuenta que sélo los créditos irrevocables
ofrecen una garantia para el beneficiario ya que los otros estdn sometidos una facultad
de revocacién discrecional del banco®. La obligacién asumida por el banco, ademas,

» MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, pp. 321 y ss. Ilustrativa resulta la sentencia TS de 10 de marzo

de 1925 que versa sobre una compraventa de plaza a plaza perfeccionada mediante telégrafo, el
comprador no pudo conseguir la apertura del crédito a favor del vendedor, pero ofrecié a cambio,
como medio de pago, unas letras aceptadas por él mismo, el vendedor rechaz6 el ofrecimiento por-
que no estaba dispuesto a aceptar una garantia personal a cambio de la garantfa del banco. EI TS
condend al comprador al pago de una indemnizacién consistente en la diferencia entre el precio de
la mercaderia en el momento de celebracién del contrato y el existente a los noventa dfas desde que
la mercaderia hubiese arribado normalmente a puerto. En el derecho inglés [ARORA, Anu. 1993, p.
192] la situacién no es muy distinta, los tribunales se han inclinado a considerar que la apertura de
la carta de crédito es una condicién precedente a la obligacién del vendedor de proporcionar los
bienes. Asf lo han reafirmado en el caso H.& J.M. Bennett Europe Ltd v Angrexco Co. Ltd. , donde
se aferran al principio segin el cual el deber del comprador, segtin el contrato de venta, es el de
proveer un crédito conforme a los términos del contrato, ya que muchas veces éste puede ser usado
como un mecanismo de modificacién del contrato usando el crédito para adicionar deberes de lado
del vendedor abriendo una brecha en el contrato.

0 MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 325. En la anterior versién de las RUU, los créditos revo-
cables podian ser modificados o cancelados en cualquier momento sin previo aviso al beneficiario
por parte del banco emisor (art. 8.a). Esta revocacion se efectuaba generalmente por iniciativa del
ordenante y no implicaba necesariamente un incumplimiento de las obligaciones que éste asume por

103



El crédito documentario, su regulacién y funcionamiento

puede abarcar una gama méas amplia de prestaciones como retirar y recoger en cada
acto de disposicién del crédito los documentos correspondientes (letra, factura, péliza,
conocimiento) verificando la conformidad de los mismos27.

El régimen aplicable a esta relacién es el de una comisién mercantil. Se trata
de una comisién imperativa, por eso es necesario que las instrucciones del ordenante
sean precisas ya que el crédito documentario se rige por el principio del cumplimiento
estricto (como regla general), donde nada o muy poco se deja a la iniciativa del banco.
En ese sentido, resultan aplicables las normas del C. Com. relativas a la comisién,
también lo son las RUU que exigen de parte del ordenante un detalle minucioso de las
instrucciones dadas al banco las cuales deben ser concretas y precisas?®, ademés, pero
de manera subsidiaria, las disposiciones del C.C. sobre el régimen de mandato®.

3. La relacién entre el banco vy el beneficiario

En esta relacién sélo surgen obligaciones para el banco®. Desde que el banco
notifica al beneficiario de su promesa unilateral de pagarle el precio de las mercancfas
(o aceptar o descontar un efecto por su importe) con la condicién que el beneficiario
entregue los documentos exigidos. Se trata de una relacién independiente de las de-
mas, por lo que en la préctica se desliga de la relacién que pueda existir entre banco y
ordenante, las vicisitudes que puedan ocurrir en cualquiera de las relaciones no afectan
la ejecucién de la otra, razén por la cual el banco no puede excusarse de efectuar el
pago [el TS espafiol ha considerado (Sentencias de 5 de enero de 1942, 27 de octubre
de 1984 y 16 de mayo de 1996) que la obligacién del banco no consiste, en estricto,
en pagar el precio pactado en el negocio causal, su deber es honrar el compromiso que
¢l mismo ha asumido frente al beneficiario]?!. El cardcter no recepticio de declaracién

la relacion subyacente (Sentencia TS de 21 de noviembre de 1958). La iniciativa también podria
partir del propio emisor, por ejemplo en el caso que el ordenante deviene en insolvente.

7 COoRTES, Luis Javier y otros. 2003, p. 667.

8 SANCHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 343. El ordenante también debe realizar una provisién de fondos
al banco, aunque esto es sélo una carga, si el banco se compromete a anticipar una provisién fondos
0 asumir un compromiso sin previa provision, la carga puede llegar a convertirse en una verdadera
obligacién contractual.

» ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p.1111. Segin los articulos 237 y ss. del C. Com. (y arts. 4 y
ss. RUU) el ordenante debera dar instrucciones concretas al banco: designacién del beneficiario; si
es transferible o no; importe y divisa; forma de pago al beneficiario (pago al contado o libramiento al
beneficiario de efectos para aceptacion del comprador garantizando el banco extracambiariamente
la aceptacién y el pago o aceptando el propio banco los efectos) fecha limite para la presentacién
de documentos y pago; plazo de expedicién de las mercancias; plazo maximo entre expedicién y
entrega de los documentos; etc.

0 CORTES, Luis Javier. “Los contratos bancarios”, en: MENENDEZ, Aurelio y otros. Lecciones de Derecho
Mercantil, Thomson-Civitas, 3ra Ed., Madrid, 2005, p. 687.
3 CORTES, Luis Javier y otros. 2003, p. 668. La autonomia de las relaciones (seguridad en el trifico) hay

que conciliarla con las exigencias bésicas y elementales como la represion a los fraudes que pueden
cometerse por el beneficiario o por un tercero, en ese caso el banco siempre tendré la posibilidad
de plantear la exceptio doli; en el mismo sentido VICENT CHULIA, Francisco. Introduccion al derecho
mercantil, Tirant Lo Blanch, Valencia, 2002, p. 897. Sin embargo, es muy importante distinguir dos
situaciones, si el crédito es revocable (en caso no se apliquen las RUU de la publicacién 600) no existe
ninguna relacién juridica entre el banco y el beneficiario, porque el banco sélo asume obligaciones
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del banco (reconocido incluso en las RUU) no le da naturaleza de oferta de contrato,
sino de promesa unilateral, por lo que es initil calificar de aceptacién el silencio del
beneficiario.

El beneficiario no tiene, en estricto, una obligacién de presentar los documentos
ante el banco, se trata més de una carga (onus) que una verdadera obligacién, si no la
cumple no puede reclamar el precio de las mercaderias, razén por la cual el banco no
puede exigir la presentacién de estos documentos?®.

Esta carga referida a la entrega de los documentos por parte del beneficiario
puede sufrir algunas variantes, en el caso, por ejemplo, que el acuerdo entre banco y
ordenante incluya la llamada “cldusula roja” el beneficiario est facultado para disponer
total o parcialmente del crédito antes de entregar los documentos exigidos en la carta
de crédito e incluso antes de expedir la mercaderfa, comprometiéndose a entregar los
documentos dentro del plazo previsto en la carta de crédito. Existe también la “clausula
verde” que permite al beneficiario disponer del crédito como en el caso anterior pero
se le exige que presente documentos que acrediten que esté destinando el importe del
crédito a la adquisicién de la mercancia, a su expedicién, almacenaje o a la satisfaccién
de las condiciones del crédito. En todo caso, la entrega del anticipo se vincula a la
obligacién de entregar dentro del plazo los documentos previstos en la carta de crédito,
obligacién que no existe en el supuesto normal de crédito documentario, es importante
destacar que en este supuesto ya no estamos frente a una promesa unilateral del banco
ya que el beneficiario se ha comprometido a entregar los documentos sometiéndose a
determinadas condiciones, el incumplimiento de este compromiso por el beneficiario
implica la devolucién del anticipo®.

V. MARCO NORMATIVO: LAS REGLAS Y USOS RELATIVOS A LOS CREDITOS DOCUMENTARIOS

1. Breve resefia histérica

A pesar que el crédito documentario es un negocio legalmente atipico en la ma-
yorfa de los ordenamientos, esta atipicidad legal no se corresponde con una atipicidad
social ya que se trata de uno de los instrumentos de pago més utilizado en las relaciones
internacionales, quiz4 por esa razén ha sido olvidado por las legislaciones nacionales, lo
cual no deja de ser beneficioso para la prictica internacional ya que es mejor articular
una normativa comdn antes que someterse a normas internas que podrian introducir

frente al ordenante, en ese caso el banco serd un mero mandatario en el pago, salvo en el caso que
se comprometa a negociar o aceptar letras de cambio, en ese caso si existiran relaciones juridicas,
pero que nacen no del crédito documentario sino de la propia firma cambiaria. Cuando el crédito
es irrevocable —tnica posibilidad prevista en las RUU 600 (art. 3)- el banco asume un compromiso
firme y directo frente al beneficiario (consistente en el pago del precio, negociacién o aceptacién
de letras de cambio), ver, SANCHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 343.

HERNANDEZ MARTI, Juan. 1996, p. 3307. Tal vez sea esta la relacién més genuina y caracteristicas de
todas aquellas que conforman el crédito documentario [ALoNSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p.
1117].

3 GALLEGO SANCHEZ, Esperanza. 2003, p. 1082.
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interferencias propias de los distintos ordenamientos en detrimento de la seguridad
juridica, esta es la razén por cual la mayorfa de las legislaciones nacionales se han
mantenido al margen de este sector especifico del Derecho bancario®®.

Estados Unidos posee una regulacion propia del crédito documentario. El arti-
culo 5 del Uniform Commercial Code est4 dedicado a esta figura, es una regulacion de
alcance federal pero de gran flexibilidad, ideada para que se adapte a las necesidades
de cada estado. Esta normativa ha sido elaborada en base a la amplia experiencia sobre
créditos documentarios adquirida por los tribunales norteamericanos durante el siglo
XX. Por el lado europeo merece la pena destacar el articulo 1530 del C.C. italiano que
consagra el principio de la independencia del crédito documentario al sefalar que las
excepciones oponibles por el banco al beneficiario sélo pueden ser aquellas originadas
en la relacién que media entre ambos®.

La regulacién internacional del crédito documentario nace en el seno de la C4-
mara de Comercio Internacional. A principios del siglo XX, las asociaciones de banca de
los pafses con relevancia econémica internacional plantearon la posibilidad de armonizar
las practicas seguidas por los bancos en las operaciones de crédito documentario. Era
necesaria una regulacién tnica que superara las diferencias entre los ordenamientos
locales. La Camara de Comercio Internacional se encargd de elaborar estas reglas co-
munes y en Viena en 1933 publicé el primer texto de las RUU. Hasta el momento se
han producido cinco revisiones: en 1951, 1962, 1974, 1983 y 1993 (publicacién 500)3°.
La versién més reciente es la de 2007 (publicacién 600).

2. Sobre la naturaleza juridica de las RUU

Las RUU constan de 39 articulos que contienen reglas que buscan regular varios
aspectos de las operaciones con créditos documentarios. Como ya he sefialado, estas
reglas son elaboradas por la Cdmara de Comercio Internacional y estdn concebidas

* MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 289.
» MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 289 y ss.
0 MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 289 y ss. Las RUU se tratan de un texto muy difundido

entre quienes componen la comunidad comercial internacional y est4 generalizada su utilizacién por
todas las entidades financieras que operan con créditos documentarios, lo que garantiza una practica
uniforme a nivel internacional. Adem4s, el texto de las CCI es objeto de actualizaciones periddicas
que impiden que caiga en el desuso, en cada nueva revisién se introducen las nuevas practicas se-
guidas por los bancos, asi como las mejoras que impone el progreso técnico. Sin embargo las RUU
no contienen una regulacién pormenorizada de todas las cuestiones que pueden plantearse en la
utilizacién de los créditos documentarios, muchas veces es necesario una operacién de integracién
para poder solucionar estos problemas de vacios legales, en esta labor es necesario, también, recurrir
a una norma nacional (generalmente relativa a la comisién o al mandato) propia o incorporada
mediante un tratado. Por otro lado, no son pocas las situaciones en las cuales los tribunales se en-
frentan a contrasentidos entre los términos del contrato y las disposiciones establecidas en las RUU,
en el Derecho inglés por ejemplo [Jack, Raymond. 1993, p. 13 y ss.] las cortes procuran hallar la
solucién al conflicto atendiendo a la intencién de las partes, ya que las mismas RUU permiten que
el acuerdo entre privados excluya, voluntariamente, sus disposiciones, por lo tanto se buscara que
prevalezca el sentido que las partes han querido dar al acuerdo en detrimento de las disposiciones

de las RUU.
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para ser incorporadas en los créditos bancarios en los que intervienen bancos cuyas
asociaciones nacionales los han aceptado.

Estas reglas no pretenden ser un cédigo con fuerza de ley, toda vez que la Cadmara
Internacional de Comercio carece de competencia para legislar, esa es la diferencia
con las convenciones internacionales, por lo que no puede ser considerada ley dentro
de los paises que la conforman®. Se ha discutido arduamente en la doctrina sobre la
naturaleza juridica de las RUU, gran parte de los autores considera que se tratan de
simples reglas que determinan condiciones generales de contratacién aplicables a los
créditos documentarios, que Ginicamente se incorporan al contrato expresamente si asf
lo manifiesta el cliente del banco.

Otros autores estiman que las RUU tienen caracter de verdaderos usos, e in-
cluso su uso radica mas en la sumisién de las partes a esas reglas que en el contenido
de las mismas. El Tribunal Supremo espafiol ha tenido oportunidad de pronunciarse al
respecto y ha manifestado cierta indecisién sobre este punto aunque se inclina més por
considerarlas como cldusulas contractuales, reformadas con periodicidad, y empleadas
en la préactica bancaria. Por ejemplo, en la STS de 14 de abril de 1975 especifica que las
RUU no estan incorporadas al sistema legislativo por lo que han de considerarse como
meras practicas bancarias y que si se pretende que sean consideradas como reglas de
costumbre, segtin las reglas vigentes del ordenamiento civil, tendran que ser invocadas
y probadas como tales. Interesante resulta el fallo de la STS de 6 de abril de 1992, la
cual apunta que aun cuando se considerasen usos mercantiles, ha de prevalecer sobre
ellas el principio de autonomia de la voluntad, pronunciamientos posteriores (STS de
9 de octubre de 1997) se manifestaron en esta linea, considerando reglas extrafas al
ordenamiento nacional®.

Existen, también, las teorfas que intentan justificar la consideracién de las RUU
como Derecho objetivo, por tanto aplicable en cualquier caso con independencia de lo
querido por las partes. Se dice que las RUU son parte integrante de un ordenamiento sui
generis de caricter supranacional o de la denominada lex mercatoria. Si las partes mani-
fiestan su sometimiento a las RUU en el contrato es s6lo con una finalidad aclaratoria.
Hay quienes las consideran normas de caricter consuetudinario, bajo la forma de usos de
comercio con funcién normativa, en ese caso constituirfan normas de Derecho objetivo
también, ahora desde el punto de vista del Derecho del comercio internacional®.

3 Jack, Raymond. 1993, p. 9. Para que las RUU puedan desplegar sus efectos tiene que estar incor-

poradas en un contrato. Su naturaleza contractual es fundamental para poder comprenderlas vy,
aunque cada vez su campo de accién de incrementa con cada revisién, su propdsito no es cubrir
todas aquellas cuestiones que puedan tener conexién con los créditos documentarios.

8 SANcHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 341; MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 291.

3 SANcHEZ CALERO, Fernando. 2000, p. 341; MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, pp. 291 y ss., aun-
que se quiera desconocer su caricter de norma, incluso consuetudinaria, resulta incuestionable su
aplicacién cuando las partes asf lo desean, en ese caso la discusién se centraria sobre la aplicacién
de las RUU en aquellos casos que en los cuales no se produzca una remisién a las RUU y que son
casi inexistentes en la actualidad.

0 MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000, p. 293 y ss.
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Sea como fuere, es la tesis de la naturaleza contractual la que goza de mayor
aceptacién en la actualidad*, aunque algunos de los que la defienden reconocen que
algunos articulos o reglas, sobre todo las que no han sido modificadas sustancialmente
en las revisiones, pueden haber alcanzado la categorfa de usos mercantiles*.

V. CLASES DE CREDITOS DOCUMENTARIOS

1. Créditos revocables y créditos irrevocables

Tal como habia comentado, hasta no hace mucho existian —en la regulacién de
las RUU- dos tipos fundamentales de créditos documentarios: el crédito revocable y
el crédito irrevocable. Segtin las reglas de la publicacién 500, eran las partes quienes
tenfan que sefialar expresamente qué tipo de crédito es el que se esta contratando. A
falta de indicacidn, el crédito era considerado irrevocable (art. 6.b RUU publicacién

500).

A) Crédito revocable (articulo 6 publicacién 500). El crédito revocable es
aquel que puede ser modificado o cancelado por el banco emisor en cualquier mo-
mento sin previa notificacién al beneficiario. La concesién de este crédito no se hace
en firme, ya que el banco conserva la facultad de revocarlo ad nutum. Este crédito,
por lo tanto, sirve més a los intereses del comprador que a los del vendedor, ya que
este Gltimo no tiene accién alguna contra el banco en caso que no llegue a pagarse
el crédito, el banco se limita a poner en su conocimiento la existencia del crédito
més no a satisfacer el pago del mismo. Tampoco es necesario que medie justa causa
para que el banco decida no atender el pago, incluso puede hacerlo, sin incurrir en
responsabilidad, cuando ha recibido una previa provisién de fondos del ordenante
o, yendo mis all4, en el supuesto que el beneficiario haya iniciado la expedicién de
las mercancias® y esto porque esta clase de crédito documentario no establece una
vinculacién juridica entre el banco y el beneficiario*. Sin embargo interpretaciones
del articulo 8.b. de las RUU (publicacién 500) entendieron que serfa inaceptable
que el banco rechace realizar el pago al beneficiario después de haber aceptado los
documentos y més atin cuando el vendedor ha perdido el control sobre ellos®. Para
que un crédito revocable pueda ser modificado es necesario que haya consenso entre
el ordenante y el banco emisor.

# Jack, Raymond. 1993, p. 9; ALONsO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1108; SANcHEZ CALERO, Fernando.
2000, p. 341; MARIMON DURA, Rafael y otros. 2000 p. 294; y sin llegarlo a afirmar rotundamente,
CORTES, Luis Javier. 2003, pp. 180. y ss.

i HERNANDEZ MARTI, Juan. 1996, p. 3298; Uria GONZALEZ, Rodrigo. 2002, p. 868.

» CORTES, Luis Javier y otros. 2003, p. 665; UrRiA GONZALEZ, Rodrigo. 2002, pp. 868 y ss.

# BRrOsETA PONT, Manuel y MARTINEZ SANZ, Fernando. 2003, p. 225.

# Jack, Raymond. 1993, p. 22. Ademas de esta pequefia y limitada proteccién que los créditos revo-

cables ofrecen, no existe otro supuesto en donde el banco emisor resulte siendo responsable frente
al beneficiario. Incluso, en el caso que los documentos que presenta el beneficiario correspondan
a aquellos sefialados en el contrato, el banco puede rechazarlos si es que decide revocar el crédito.
Tal vez la causa mas comtn de que esto suceda sea que considere que las circunstancias financieras
de su cliente, el ordenante, se han deteriorado desde la apertura del crédito.
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En todo caso, y como quiera que las condiciones potestativas son dudosamente
licitas dentro del Derecho peruano de obligaciones (art. 172 del C.C.), habra que
entender que el banco no suscribe ningin compromiso con el beneficiario; sélo le
informa de su condicién de mandatario del ordenante para el pago de unas sumas
contra la presentacién de los documentos. Quizés, esta dudosa admisién por parte de
los ordenamientos, haya producido que las reglas RUU de 2007 (publicacién 600) ya
no contemplen esta modalidad de crédito documentario, a la que han eliminado de su
regulacion. Es més, cuando las RUU (art. 2) definen el “crédito”, lo hacen de tal manera
que parecieran estar sugiriendo que la idea de “irrevocabilidad” forma parte esencial del
mismo (ver ademads art. 3, el cual presume la irrevocabilidad del crédito).

B) Crédito irrevocable. Con la apertura de este tipo de crédito el banco se obliga
en firme con el cliente que le da la orden y con el beneficiario. Como explicaba antes,
segtin la versién més nueva de las RUU, “crédito” significa “todo acuerdo, como quiera
que se denomine o escriba, que es irrevocable y por el que se constituye un compromiso
firme cierto del banco emisor para honrar una presentacién conforme”. Esta configu-
racién del crédito tutela eficazmente los intereses del beneficiario, de ahi que su uso
esté tan extendido en el comercio interior y exterior. Su caracteristica especial estd en
la particular posicién que asume el banco con la declaracién de irrevocabilidad que,
vinculdndose directamente con el beneficiario, le convierte en deudor directo solvendi
pretium?®,

Ademais, los créditos irrevocables se caracterizan por los siguientes rasgos: 1)
en la relacién entre cliente y banco los efectos se derivan del caracter de mandato de
crédito que tifie la relacién, por lo tanto el banco se obliga a poner el crédito a dispo-
sicién del beneficiario y a retirar y recoger en cada acto de disposicién de crédito los
documentos correspondientes verificando la suficiencia, la validez y la regularidad de
los mismos. Por su lado, el cliente se obliga frente al banco a retirar los documentos
relativos a la operacion para la cual se abri6 el crédito, y a reintegrarle las cantidades
satisfechas al beneficiario mas los intereses y la comisién. Con la finalidad de asegurar
el cumplimiento de las obligaciones del cliente, el banco suele pedirle una garantfa
especial (real o personal); 2) En la relacién entre el banco y el beneficiario solo surgen
obligaciones para el primero. El banco queda irrevocablemente obligado frente al be-
neficiario desde que le comunica la apertura del crédito. Y, como se sabe, su obligacién
es directa, principal o auténoma de aquella surgida entre el comprador y vendedor, el

# Uria GoNzALEZ, Rodrigo. 2002, pp. 869 vy ss. El crédito documentario revocable constituye un
negocio juridico unitario aunque da lugar a dos relaciones juridicas distintas: la del banco con
su cliente y la del banco con el beneficiario. El fundamento de la primera relacién consiste en un
mandato de crédito que obliga al banco a obrar conforme a las instrucciones recibidas del cliente y
a éste a reembolsarle las sumas que el banco ponga a disposicién del beneficiario. La segunda de las
relaciones se presenta un tanto mas compleja que la anterior, se ha intentado sin frutos de explicar
su naturaleza (teorfa de la representacién, del mandato de crédito, de la fianza, del contrato a favor
de tercero, etc.), se asemeja mas a una de esas figuras del atipicas del Derecho mercantil moderno
que no se acomodan exactamente a ninguna de las figuras antes mencionadas (STS 30 de marzo de

1976).
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contenido de esta obligacién es el de cumplir las estipulaciones de pago, aceptacién o
negociacién contenidas en el crédito?’.

VL.  ALGUNAS FORMAS EN LAS QUE OPERAN LOS CREDITOS
DOCUMENTARIOS

1. Los créditos documentarios transferibles

El vendedor de mercancias cuyo pago va a realizarse mediante la apertura de
un crédito documentario no es, a veces, el fabricante o el verdadero proveedor, sino un
simple intermediario o revendedor que tiene que adquirir las mercancfas del fabricante
o del verdadero proveedor. Para financiar esta adquisicién previa el revendedor podra
transmitir a su vendedor el crédito documentario que con el caricter de “transferible”
le fue concedido®. Esta nueva versiéon de las RUU (art. 38), establece que para que
un crédito pueda ser considerado “transferible”, debe constar expresamente su calidad
como tal. Esta mencién tiene que hacerse a peticién del beneficiario (primer benefi-
ciario), este crédito transferible puede ser puesto total o parcialmente a disposicién de
otro beneficiario (segundo beneficiario). De esta forma, “crédito transferido” significa
un crédito que el banco transferente ha puesto a disposicién de un segundo benefi-
ciario. Asi, la categorfa de banco transferente, corresponde a aquel “banco designado
que transfiere el crédito o, en un crédito disponible en cualquier banco, el banco que
estd especificamente autorizado por el banco emisor para transferir, y que transfiere el
crédito. El banco emisor puede ser banco transferente”.

La exigencia de que se haga expresa referencia a la transferibilidad del crédito obedece
alaimportancia que la persona del beneficiario tiene para el comprador como para el banco,
pues si el banco no dispone de fondos del comprador, su garantia seran los documentos a
entregar por el beneficiario de quien dependera la regularidad de los mismos. Esa es la razén
por la cual, incluso en el caso que el acuerdo no se someta a las RUU, serd preciso hacer
referencia a la transferibilidad del crédito documentario®. La transferencia se concreta con
una nueva carta de crédito, obrando al respecto el banco, de un lado, con la autorizacién
del comprador (que autorizé la transferencia del crédito) y, de otro lado, siguiendo las ins-
trucciones del vendedor beneficiario de la primera carta de crédito.

4 Uria GonzALEZ, Rodrigo. 2002, pp. 870 y ss.

8 FERNANDEZ-NovoA RODRIGUEZ, CARLOS. “Créditos documentarios transferibles y subsidiarios”, Revista
de Derecho Mercantil, ntim. 75, 1960, pp. 67 y ss. El crédito documentario transferible constituye una
de las modalidades mas interesantes del crédito documentario. Ocurre que con frecuencia el expor-
tador de mercancias vende éstas sin contar con un stock suficiente, viéndose obligado a adquirirlas
del fabricante o de otros proveedores. Las conclusiones que se exponen en este apartado parten de
la premisa de un crédito documentario irrevocable, porque la hipétesis més frecuente en la practica
es aquella donde existe un compromiso firme del banco con el beneficiario, aunque es posible pensar
en la posibilidad de un crédito revocable que sea transmisible, en ese caso el beneficiario no podra,
obviamente, transmitir el crédito si este es revocado, si es que la transmisién se produce antes de la
revocacion, el crédito transferido serd también revocable; ver, también, ALONSO UREBA, Alberto y
otros. 1998, p. 1129.

9 ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1129.
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El crédito documentario transmisible supone para el vendedor una serie de
innegables ventajas toda vez que permite al vendedor de escasos recursos participar
en operaciones de gran envergadura y obtener cuantiosas ganancias a cambio sola-
mente de la comisién de transferencia que tiene que abonar al banco, el vendedor
es el mas favorecido por la transmisién del crédito documentario. Sin embargo hay
ciertos inconvenientes que pueden presentarse para el primer beneficiario, porque
existe el riesgo que el proveedor conozca el nombre del ordenador del crédito y decida
establecer relaciones comerciales directamente con él, también es posible que el or-
denante tenga noticia del nombre del segundo beneficiario, y el precio al que fueron
enajenadas las mercancfas en la primera venta y que por lo tanto también decida
entablar relaciones directas con él, descartando la participacién del beneficiario en
operaciones futuras®.

2. Naturaleza juridica de la transmision del crédito

En torno a la naturaleza de la transmisién del crédito documentario se
han formulado diversas teorfas. Asi, se ha sostenido en un primer momento que
la transferencia del crédito documentario supone la fijacién definitiva de la pro-
mesa del banco contenida en la carta de crédito. Segtn esta postura, el crédito
documentario es una estipulacién en favor de tercero. El tercero beneficiario de la
estipulacién concluida entre banco y ordenante es el vendedor de la mercancia, el
cual esta individualizado y determinado en la carta de crédito. Cuando el crédito
documentario adopta la modalidad de transmisible, la estipulacién contenida en
el mismo se transforma en una estipulaciéon a favor de tercero desconocido e inde-
terminado, por lo que el crédito documentario transmisible entrard dentro de los
llamados “negocios por cuenta de quien corresponda”, categoria de amplia aplicacién
en el Derecho mercantil. Esta es una tesis insostenible, porque asigna al primer
beneficiario un cometido muy puntual y limitado que es el de designar a la persona
que serd el beneficiario final del crédito, cuando en realidad el primer beneficiario
sigue manteniendo relaciones con el comprador y el banco emisor incluso después
de efectuada la transferencia®'.

Asimismo, se ha mantenido que el crédito documentario podrfa transmitirse
por la cesién de la carta de crédito, la cual exterioriza la promesa del banco frente al
beneficiario. Se configura la carta como un titulo a la orden y que podria ser cedida, de
acuerdo a las normas que rigen la transmisién de los titulos valores, por medio del endo-
so. El dltimo endosatario legitimado por la cadena de endosos serfa quien podria hacer
valer los derechos frente al banco; para que este mecanismo de cobro pueda funcionar
adecuadamente es necesario que las cartas de crédito incluyan la cldusula a la orden.
Tampoco se puede asumir esta teorfa dado que la naturaleza de la carta de crédito no
es asimilable a la de un titulo a la orden. Por otro lado, la transmisién de la carta de
crédito, y por ende del crédito documentario, mediante endoso no es compatible con la

50 FERNANDEZ-NoOvOA RODRIGUEZ, Carlos. 1960, pp. 71y ss.
ol FERNANDEZ-Novoa RODRIGUEZ, Carlos. 1960, pp. 81 vy ss.
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practica bancaria internacional, ya que segin las RUU el crédito documentario sélo es
transmisible cuando asf lo indique expresamente el banco que apertura el crédito®.

La mayorfa de la doctrina se ha inclinado en considerar que la emisién de una
segunda carta de crédito implica el nacimiento de una segunda promesa unilateral de
pago contra entrega de documentos que también es funcionalmente abstracta, es decir,
que a pesar de tener como causa la relacién de comisién entre el banco y el primer
beneficiario, operarad como un pacto técito de las partes, con independencia tanto res-
pecto de la referida relacién de comisién y de la compraventa que vincula al primer y
segundo beneficiario, como respecto de las relaciones entre comprador-banco y banco-
primer beneficiario en el marco de la primera carta de crédito”. Esta segunda carta de
crédito no extingue la primera, ya que si el segundo beneficiario no entrega en el plazo
los documentos, podra hacerlo el primer beneficiario en el marco de la primera carta
de crédito, y cabe que la transferencia no afecte la totalidad del crédito, por lo que la
primera carta de crédito subsiste en la parte “no transferida”. Por lo tanto, la segunda
transmision del crédito documentario no es una novacién en el sentido que la obligacién
del banco frente al primer beneficiario sera sustituida por la nueva obligacién del banco
frente al segundo beneficiario. Como consecuencia de ello, la segunda carta de crédito
queda sujeta a una doble condicién; de un lado, a una condicién resolutoria que viene
dada por la segunda carta de crédito, que es en esencia una condicién parcial, pues
siempre subsistiran los derechos del primer beneficiario nacidos de la primera carta. Por
otro lado, también queda sujeta a una condicién suspensiva, en el sentido que solo el

52 FERNANDEZ-Novoa RopriGUEZ, Carlos. 1960, pp. 83 y ss. Ademads de estas teorfas se ha pretendido
sin éxito explicar la transmisién de los créditos documentarios como especia de una categoria més
amplia que es la “transmisién de créditos”. Postura que carece de sustento toda vez que, a diferencia
de la transmisién de créditos, la transmisién del crédito documentario el banco debe autorizar antici-
padamente la transferencia y el mismo banco, al momento de la transmisién a persona determinada,
tiene que aceptar expresamente al segundo beneficiario y extender a su favor una nueva carta de
crédito. Este doble consentimiento del banco evidencia las profundas diferencias con la transmisién
de créditos regulada en el C.C. (art.1435) en la cual basta el acuerdo entre cedente y cesionario.
Otra tesis ha pretendido configurar a la transferencia de créditos documentarios como una cesién de
posicién contractual, la transmisién de la carta de crédito operaria como un instrumento de cesién
del contrato de compraventa. Como consecuencia, el primer beneficiario una vez transferido el
crédito y cedido el contrato de compraventa, desapareceria para dejar paso al segundo beneficiario
que serfa el Gnico obligado y legitimado frente al banco y al comprador. Entre las debilidades que
tiene esta postura puede mencionarse las siguientes: en primer lugar cuando el beneficiario transfiere
el crédito no se libera de las obligaciones que como vendedor le corresponden, sino que continda
con sometido a los deberes derivados de la compraventa, ya que el primer beneficiario no cede al
segundo el puesto de vendedor en el contrato. En segundo lugar, la tesis parte un principio erréneo:
la supuesta unién entre el contrato de compraventa y la apertura del crédito documentario, con-
tradiciendo la naturaleza del crédito documentario reconocida en las RUU y que lo concibe como
un negocio independiente el contrato de venta en el que puede estar basado.

ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1131. Este autor opina, refiriéndose a la supervivencia de
la primera carta de crédito, que la utilizacién en plazo de la segunda carta juega como “condicién
resolutoria parcial” de la primera carta, pues aun utilizada subsistira la primera carta de la parte del
crédito no transferida y en el caso que se hubiese transferido todo el crédito, subsistira el derecho del
primer beneficiario, en base a la primera carta, al pago de la diferencia entre el importe del primer y
segundo crédito, asi como el cambio de facturas y la sustitucién de las letras giradas por el segundo
beneficiario (art. 48.i RUU publicacién 500).
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primer beneficiario podré entregar los documentos cuando el segundo beneficiario no
lo haya hecho dentro del plazo fijado en la segunda carta*.

3. Los créditos documentarios subsidiarios

Los créditos subsidiarios (conocidos también como back to back), al igual que los
transmisibles, no constituyen tampoco una modalidad de crédito documentario, son un
supuesto més de utilizacién de una carta de crédito ya emitida. En este caso es utilizada
como medio de garantia. Los créditos subsidiarios, al igual que los transferibles, estdn
vinculados a una compraventa en la que el vendedor es a su vez un intermediario que
ha de adquirir las mercancias a sus proveedores o suministradores, pero a diferencia
con el caso anterior no puede transferir el crédito, por lo que obtiene un segundo cré-
dito utilizando para ello como garantia el primero en donde es beneficiario. Con este
segundo crédito puede adquirir las mercancias®. A diferencia de lo que ocurre con
el transferible, en el crédito subsidiario el banco acta por cuenta propia al emitir la
nueva carta de crédito.

En este caso el beneficiario se convierte en ordenante de un segundo crédito
documentario a favor de un tercero (su proveedor o suministrador). El derecho que el
ordenante de la segunda carta de crédito adquirié por el primer crédito documentario (a
titulo de beneficiario) queda afecto en garantfa por las obligaciones que ahora mantiene
frente al banco. Por eso, este segundo crédito es nuevo e independiente del primero por
lo que, salvo que se trate de las mismas mercancias, el contenido de ambos no tiene por
qué coincidir y no afecta al primero, llamado principal, de modo que no actda como
condicién resolutoria de éste®. Esta modalidad supone para el banco un mayor peligro
que el crédito transferible, ya que al emitir un nuevo crédito acttia por cuenta propia
(por eso suele cobrar mayor comisién y solicitar adem4s garantfas complementarias)®’.
En cambio para el vendedor-intermediario supone mayor garantia de secreto respecto
a sus canales de comercializacion.

ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1131. También estdn quienes consideran que a pesar de la
independencia entre la primera y segunda carta de crédito, se produce una novacion tanto subjetiva
como objetiva desde el momento de la emisién de la segunda de ellas. FERNANDEZ-NOVOA se expresa
en los siguientes términos: “Como consecuencia del nacimiento de la nueva obligacién (la segunda
emisién), la originaria se ha extinguido parcialmente al limitarse a la diferencia entre el importe
originario del primitivo crédito y el del segundo crédito. Nos encontramos ante una novacién parcial
de la obligacion originaria que en parte es sustituida por la obligacién asumida por el Banco al ser
transferido el crédito documentario al segundo beneficiario. La transferencia del crédito documen-
tario se traduce en una novacién de la obligacién del Banco frente al primer beneficiario, la cual se
extingue, de ordinario tan sélo parcialmente, al ser sustituida la obligacién contraida en la nueva
carta de crédito frente al segundo beneficiario. Se trata de una novacién propia o extintiva que es
a la vez subjetiva (...) y objetiva (...)”, ver FERNANDEZ-Novoa RoODRiGUEZ, Carlos. 1960, pp. 90y ss.
» GALLEGO SANCHEZ, Esperanza. 2003, pp. 1084 y ss.

% GALLEGO SANCHEZ, Esperanza. 2003, p. 1085.

En ese sentido Jack, Raymond. 1993, p. 31 afirma que, “Back-to-back credits also carry a risk for the
banks for similar reason: the bank which is in the middle of the chain has an obligation to pay the benefici-
ary of the credit which it has opened regardless of whether its costumer is able to obtain payment under the
banking credit”.
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Por lo demds, el crédito documentario subsidiario funciona como cualquier otro
crédito documentario principal. Una vez liquidado el crédito subsidiario, el ordenante
procederd a hacer efectivo el principal entregando los documentos que corresponden.
La garantfa se podra a su vez hacer efectiva por dos vias: el banco puede realizar una
compensacién por lo que el beneficiario le adeuda por concepto de gastos, importe del
crédito o el importe de la comisién entregando la diferencia al beneficiario, o puede
ocurrir que el vendedor-ordenante ceda al banco todo o parte del crédito que mantiene
frente a éI°°.

VII.  CONCLUSIONES

El tratamiento del crédito documentario que encontramos en los textos aca-
démicos, ha estado influenciado por una marcada tendencia dogmatica, que se ha
ocupado —principalmente— de explicar su naturaleza juridica. Aqui se han planteado
algunas soluciones para entender este asunto, que segin la perspectiva del lector
pueden ser mas o menos acertadas. En cualquier caso, lo que no puede dudarse que
la premisa principal no puede partir de la consideracién como un negocio tnico y, por
eso, plurilateral. Ciertamente, se trata de una operacién compleja, que agrupa a su vez
una serie de mini-operaciones distintas, ya sea por el contenido de las obligaciones que
generan o por los sujetos intervinientes y -por ese motivo- susceptibles de un analisis y
tratamiento individualizados. La relacién elemental y que constituye el hecho generador
del crédito documentario, es la que vincula al ordenante con el banco emisor y -salvo
una mejor argumentacién- considero que son las reglas de la comisién mercantil las
que mejor la explican y regulan.

Ademis, después de haber dado una rapida mirada al régimen juridico del crédito
documentario, pocas dudas pueden surgir en cuanto a su idoneidad y eficacia como
medio de pago en las transacciones internacionales y prueba de ello es la vitalidad que
muestran las RUU en la contratacion internacional, a las que se acude con llamativa
frecuencia, tal como demuestran los distintos “contratos tipo” empleados por los bancos.
Sin duda, Ia labor de la C4mara de Comercio Internacional destinada a modernizar y
adoptar las reglas y usos a las practicas bancarias mas comunes ha resultado ser, hasta
el momento, de gran ayuda y asi parece confirmarlo esta nueva version, la cual —en
palabras de los propios redactores— tenfa como objetivo general “afrontar la evolucién
de los sectores financieros, del transporte y de seguros. Ademés existia la necesidad de
revisar el estilo y el lenguaje utilizados en las UCP para eliminar las expresiones que
pudiesen llevar a aplicaciones e interpretaciones erréneas”.

Sin embargo, las RUU -y por lo tanto- la dindmica como operan los créditos
documentarios que se acogen a sus disposiciones, requieren de determinados ajustes,
principalmente referidos a problemas surgidos por las discrepancias al momento de
la presentacion de los documentos. De hecho, segtin la propia C4mara de Comercio
Internacional, este problema relativo al rechazo de los documentos presentados, “tenfa

> ALONSO UREBA, Alberto y otros. 1998, p. 1133.
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y sigue teniendo un efecto negativo en la consideracién de la carta de crédito como
medio de pago vy, si no se revisaba podrfa acabar teniendo serias consecuencias en el
mantenimiento o incremento de su cuota de mercado como medio de pago reconocido en
el comercio internacional”. Este asunto va anudado a un intento por reducir el nimero
de articulos —39 en la nueva versién—, algo que sin duda, hace el texto mas manejable
y simple. En todo caso, no parece que la etapa de las “reformas de corte profundo”
-como la eliminacién de los créditos revocables- se vaya a detener, por lo que habra
de esperarse futuras reformas de este calado. Aun asf —en mi opinién— las RUU siguen
siendo, frente a otras alternativas, el sistema de regulacién mas fiable y esto se debe a
la gran difusién que han alcanzado en estos casi 80 afios de existencia.
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